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Agenda

• Vi på Ehandel
• Svensk e-handel i dag
• Fördelar med e-handel
• Trender inom e-handeln
• Så kommer man igång
• Lyckade case



Vad gör vi på Ehandel?



Svensk e-handel i dag
• 77 miljarder kronor 2018 (tillväxt på 15 procent)
• Ca 9,8 procent av den totala detaljhandeln (3 procent 2007)
• Hela tillväxten inom sällanköpshandeln sker på nätet

Från Q1 2019:

• 68 procent e-handlar varje månad
• 49 procent har e-handlat med sin mobil

Prognos för 2019:

• Tillväxt på 14 procent (88 miljarder)

Källa: PostNords E-barometern



Vad driver e-handeln?

• Bekvämlighet
• Lägre kostnad (för konsument och 

företag)
• Större sortiment
• Dygnet runt
• Större målgrupp
• Internet en självklarhet



Svensk E-handel: Trender



Rent konkret – hur kommer man igång?
• Ambition/målgrupp
• Hur hittar jag kunder?
• USP/efterfrågad produkt
• Testa – men fastna inte i 

småsaker!

• Plattform
• Lager/dropshipping
• Marknadsföring
• Hur gör jag med frakten?



Ta hjälp!



Case: Övergav fysisk handel för e-handel



Case: Satsade på e-handel direkt



Case: E-handel efter strategi



Tack!

johanna@ehandel.se
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